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Sales & Operations Planning
Fordele ved S&OP
Succeskriterier for implementering af 
S&OP
Personlighedsteori
Adfærdsindikatorer 
fortæller således noget om, 
hvilken adfærd der er ønsket 
blandt medarbejderne 
for at sikre de bedste 
resultater.
Key Performance Indicators og Key 
Behavioral Indicators
S&OP-projektforløbet hos Mac Baren 
Tobacco Company


